
 
 
  
      Warszawa, 31.03.2011  

 
  

W Citi Handlowy inwestowanie w surowce 
 
 

Pod hasłem „Zyskaj z surowcami” Citi Handlowy i PZU  śycie SA rozpocz ęły 
subskrypcj ę nowego Indywidualnego inwestycyjnego ubezpieczenia   
na Ŝycie. Oprócz gwarancji zwrotu zainwestowanego kapit ału na koniec 
okresu ochrony, produkt ten daje mo Ŝliwo ść uzyskania Bonusa 
Inwestycyjnego, którego wysoko ść uzaleŜniona jest od zachowania 
indeksów S&P GSCI Energy Official Close Index ER i S&P GSCI Industrial 
Metals Official Close Index ER. Nowy produkt mo Ŝna naby ć w ramach 
oferty specjalnej „Zgrany Duet”. Dzi ęki temu oprócz mo Ŝliwo ści 
efektywnego pomna Ŝania środków w ramach ubezpieczenia o charakterze 
inwestycyjnym, klienci mog ą takŜe załoŜyć wysokooprocentowan ą lokat ę 
na 3 lub 6 miesi ęcy. Okres subskrypcji potrwa od 23 marca do 29 kwie tnia 
2011 roku.  
 
Indywidualne inwestycyjne ubezpieczenie na Ŝycie „Zyskaj z surowcami”  
to połączenie bezpieczeństwa inwestycji z moŜliwością osiągnięcia wyŜszej 
stopy zwrotu niŜ na depozytach bankowych oraz funduszach inwestycyjnych.  
 
Strategia inwestycyjna produktu oparta jest o S&P GSCI Industrial Metals Official 
Close Index ER oraz S&P GSCI Energy Official Close Index ER. Udział indeksów 
w koszyku jest równy i wynosi 50%. Indeks S&P GSCI Industrial Metals Official 
Close ER obliczany jest i publikowany przez Standard & Poors od 1977 roku.  
W jego skład wchodzą kontrakty terminowe na metale przemysłowe. Indeks S&P 
GSCI Energy Official Close ER z kolei obliczany jest na bazie notowań surowców 
oraz produktów ropopochodnych, tj. ropa naftowa notowana na giełdzie  
w Nowym Jorku, ropa naftowa notowana na giełdzie w Londynie, benzyna 
bezołowiowa, olej opałowy, olej napędowy, gaz ziemny. Udział kaŜdego  
z surowców wchodzących w skład indeksów dobierany jest na podstawie 
średniej wielkości jego produkcji na przestrzeni ostatnich 5 lat. Dzięki takiej 
metodologii moŜliwe jest poprawne odwzorowanie ekonomicznego znaczenia 
kaŜdego ze składników kaŜdego Indeksu.  
 
Na zakończenie okresu ochrony ubezpieczeniowej, klient otrzymuje  
100% wpłaconej składki oraz ma moŜliwość otrzymania dodatkowo Bonusa 
Inwestycyjnego. Bonus Inwestycyjny w Indywidualnym inwestycyjnym 
ubezpieczeniu na Ŝycie wyliczany jest jako procentowa zmiana wartości koszyka 
Indeksów z ostatniego dnia okresu odpowiedzialności do wartości koszyka 
Indeksów z drugiego dnia okresu odpowiedzialności, przy załoŜeniu Ŝe wartość 



koszyka Indeksów nie przekroczy poziomu bariery w czasie trwania produktu. 
JeŜeli jednak poziom bariery zostałby przekroczony wielkość Bonusa 
Inwestycyjnego wyniesie 0. Wartość bariery mieści się w przedziale 160-175% 
wartości koszyka Indeksów z drugiego dnia okresu odpowiedzialności. Jej 
ostateczna wartość zostanie ustalona po zakończeniu okresu subskrypcji. 
 
Oferta przygotowana została przez Citi Handlowy i PZU śycie SA. Bank pełni  
w tym przypadku rolę agenta ubezpieczeniowego. W związku z tym, Ŝe produkt 
ma konstrukcję ubezpieczenia na Ŝycie i doŜycie, potencjalna wypłata Bonusa 
Inwestycyjnego jako części świadczenia ubezpieczeniowego nie podlega 
opodatkowaniu podatkiem od zysków kapitałowych. Sposób opodatkowania 
zaleŜy od indywidualnej sytuacji klienta i w przyszłości moŜe ulec zmianie. 
 
Minimalna kwota składki wynosi 5 000 zł. Kwota ta w 100 proc. inwestowana jest 
w produkt. Okres trwania ochrony ubezpieczeniowej to 3 lata. Subskrypcja  
w ramach Indywidualnego inwestycyjnego ubezpieczenia na Ŝycie „Zyskaj  
z surowcami” potrwa do 29 kwietnia 2011 roku.  
  
Szczegółowe zasady na jakich oferowane jest ubezpieczenie określone  
są w Ogólnych warunkach Indywidualnego inwestycyjnego ubezpieczenia na 
Ŝycie (OWU). Klienci mogą zapoznać się z OWU w oddziałach Citi Handlowy  
oraz na stronie www.online.citibank.pl. Ze szczegółami zasad funkcjonowania 
produktu, ryzyka inwestycyjnego, kosztów związanych z produktem oraz opisem 
formuły obliczania Bonusa Inwestycyjnego moŜna zapoznać się w oddziale Citi 
Handlowy.  
 
Dodatkowych informacji udzielaj ą: 

Paweł Zegarłowicz, Dyrektor Biura Prasowego, E-mail: pawel.zegarlowicz@citi.com, tel. (0-22) 657 72 97  
 
Dorota Szostek-Rustecka, Kierownik ds. kontaktów z mediami, e-mail: dorota.szostektustecka@citi.com, tel. (0-22) 22 
690 1049 
 
Bank Handlowy  w Warszawie S.A. to jedna z największych instytucji finansowych w Polsce, oferująca pod marką Citi 
Handlowy bogaty i nowoczesny asortyment produktów i usług bankowości korporacyjnej, inwestycyjnej i detalicznej. Bank 
Handlowy obsługuje 20 tys. klientów korporacyjnych i 800 tys. klientów indywidualnych poprzez nowoczesne kanały 
dystrybucji oraz sieć ponad 188 oddziałów. W skład grupy kapitałowej Banku wchodzą takie podmioty jak: Dom Maklerski 
Banku Handlowego i Handlowy Leasing. PrzynaleŜność do Citigroup, największej na świecie instytucji finansowej, 
zapewnia klientom Banku Handlowego dostęp do usług finansowych w ponad 100 krajach. Dodatkowe informacje moŜna 
uzyskać na stronie internetowej www.citihandlowy.pl. 

  

Citi  (NYSE:C) to wiodąca globalna firma świadcząca usługi finansowe. Obsługuje około 200 milionów klientów 
indywidualnych, korporacyjnych, rządowych i instytucjonalnych w ponad 100 krajach. Zapewnia bogaty wachlarz 
produktów i usług finansowych, jak bankowość komercyjna i inwestycyjna, bankowość detaliczna, kredytowanie, 
ubezpieczenia, usługi na rynków papierów wartościowych i zarządzanie aktywami. Główne marki pod znakiem 
handlowym Citigroup to Citibank, CitiFinancial, Primerica, Smith Barney i Banamex. Dodatkowe informacje moŜna 
uzyskać na stronie internetowej www.citigroup.com. 
 
Grupa PZU jest jedną z najstarszych oraz największą pod względem składki przypisanej brutto, według danych KNF, 
grupą ubezpieczeniową w Polsce, posiadającą w swojej ofercie szeroką gamę produktów ubezpieczeniowych i 
finansowych. Obsługuje przy tym około 16 mln klientów. Grupa PZU prowadzi działalność w trzech podstawowych 
sektorach: (i) ubezpieczeń majątkowych i osobowych – oferowanych przez PZU; (ii) ubezpieczeń na Ŝycie – oferowanych 
przez PZU śycie oraz (iii) otwartych funduszy emerytalnych oferowanych przez PTE PZU zarządzającego OFE PZU. 
Grupa PZU posiada największą spośród polskich ubezpieczycieli sieć placówek sprzedaŜowo-obsługowych. Jest to 
ponad 730 jednostek w około 600 lokalizacjach, obejmujących swoim zasięgiem obszar całej Polski. 
 
 


